
ZOBACZ I  
WYKORZYSTAJ 
POTENCJAŁ.
Analiza białych plam w 
przemyśle opakowaniowym.



Identyfikacja niewykorzystanych 
możliwości sprzedaży

Analiza jakości Twoich 
rynków zbytu

Stałe ulepszanie i rozszerzanie 
naszej analizy

Wizualizacja w formie strategicznej 
karty sprzedażowej

Analiza i identyfikacja Twoich 
20 głównych klientów docelowych

Wysokie szanse powodzenia i 
absolutne bezpieczeństwo danych

Za pomocą naszej analizy białych plam w 
przemyśle opakowaniowym zidentyfikujesz 
niewykorzystany potencjał klientów.  
Te możliwości ustalamy dla Ciebie i Twojej 
firmy indywidualnie i systematycznie.
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Nasz model analizuje rynek w promieniu 150 km wokół Twojej lokalizacji. 
Uwzględniamy wszystkie istotne parametry, mające wpływ na Twoją 
działalność. Wynik: szyty na miarę, zindywidualizowany program stero-
wania Twoją sprzedażą. W ten sposób jeszcze bardziej wykorzystasz 
możliwości rynku w sposób celowany.

INDYWIDUALNIE I SYSTEMATYCZNIE
ODLEGŁOŚĆ W KILOMETRACH

+	Odległość w kilometrach do Twojej  
	 lokalizacji
+	Odległość w kilometrach do Twoich  
	 najsilniejszych konkurentów

STRUKTURA BRANŻY

+	Struktura branży 
+	Wielkość obrotów  
+	Intensywność zaangażowania  
	 tektury na rynkach zbytu

NASZ MODEL

+	Instrument operacyjny
+	Elastyczny  
+	Dopasowany indywidualnie  
	 do Twoich potrzeb

RELEWANCJA

+	Znane firmy (aktywne, byli klienci,  
	 firmy z którymi miałeś kontakt w  
	 przeszłości) 
+	Obszary z danym kodem pocztowym,  
	 w których reprezentowani są liczni  
	 istniejący klienci

PRAKTYCZNY PRZEGLĄD KONSTRUKTYWNYCH DANYCH  

Udostępnimy Ci listę z 20 głównymi klientami docelowymi z Twojego 
regionu. Dodatkowo zostaną oni zwizualizowani na karcie sprzedażowej. 

DZIELENIE SIĘ WIEDZĄ I WSPÓLNE CZERPANIE KORZYŚCI  

Do analizy białych plam w Twoim regionie wykorzystujemy przede 
wszystkim naszą obszerną bazę danych. Nasz model uzupełniamy  
istotnymi informacjami o Twoim indywidualnym kręgu klientów.  
To zwiększa szanse powodzenia.

Jedno jest przy tym pewne: Twoje dane. Są one traktowane poufnie i 
kasowane po zakończeniu projektu. 



WSPÓLNE KORZYSTANIE Z WIEDZY I  
ZASOBÓW 
Do analizy białych plam w Twoim regionie wykorzystujemy przede  
wszystkim nasze dane. Wyłączamy z analizy duplikaty.  
Zaliczają się do nich:

+	Aktywni klienci
+	Byli klienci
+	Osoby zainteresowane i takie, z którymi doszło już do kontaktu 

W ten sposób wspólnie osiągamy najlepszy możliwy wynik.

TWOJE KORZYŚCI
WYDAJNIE - INDYWIDUALNIE – W SPOSÓB CELOWANY

Szybkość:  
Redukujesz swoje nakłady związane z  
badaniem rynku i podnosisz swoją  
efektywność w kontaktach z klientem.

Zabezpieczenie celu:  
Zwiększasz swoje szanse na  powodzenie  
przy pozyskiwaniu nowych klientów.

Inspiracja: 
Motywujesz swój zespół dzięki  
systematycznym koncepcjom  
na rozwijanie rynku. 



NASZA OFERTA

Jako klient Akademii Profesjonalistów  
czerpiesz korzyści ze szczególnych warunków:
Progroup przejmuje 50% kosztów.  
Dzięki temu otrzymujesz ekskluzywną cenę 
specjalną 1.500 €.  

Ponieważ jesteś naszym cenionym partnerem.
W ten sposób budujemy wspólny rozwój na 
tym samym poziomie partnerskim.
Budujemy silną przyszłość.
 

Świadczenia zawarte w cenie:  

+	Analiza i identyfikacja Twoich 20 głównych  
	 klientów docelowych, których do tej pory  
	 nie znałeś

+	Przejrzysta prezentacja w formie strategicznej  
	 karty sprzedażowej

+	Stałe dalsze rozwijanie portfolio ofertowego  
	 portfolio

Masz dalsze pytania?
Jesteśmy tu dla Ciebie.
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